
Dyanix introduz o ScaleHub na EMEA,
líder de solução de crowdsourcing para 
identificação e processamento de dados

Crowdsourcing e automatização IA

Os serviços fornecidos pela ScaleHub são uma combinação entre o melhor da inteligência humana e 
artificial no processamento e identificação de dados com qualidade e escala a nível empresarial. Com 
base na maior colaboração coletiva mundial de colaboradores e na inteligente artificial, a ScaleHub cria 
uma oportunidade para parceiros que visam alcançar uma maior satisfação do cliente com receitas 
mais elevadas.  A ScaleHub tem acesso a 2,3 milhões de colaboradores, garante 99% de precisão dos 
dados, e é capaz de cumprir SLAs de 1 hora. 

„Dyanix oferece soluções inovadoras na região EMEA e é especialista reconhecida em captura de
documentos e gestão de informação para habilitar a transformação digital“, disse Torsten Malchow, 
Chief Revenue Officer da ScaleHub. „Tal como a ScaleHub, a Dyanix está empenhada em oferecer um 
serviço abrangente e eficiente que beneficie os seus clientes. Ao acrescentar software e soluções de 
serviços no seu portfólio, a Dyanix pode oferecer à sua base de parceiros de longa data um sistema 
único de entrega “one-stop-shop“.

[Houten, Holanda, 1 de julho] Dyanix,  Líder fornecedor de soluções, anunciou hoje que irá
proporcionar soluções de crowdsourcing da ScaleHub na região da EMEA a partir de 1 de 
julho. A ScaleHub fornece serviços geridos para processar e identificar dados que ajudam as 
organizações a alcançar a precisão dos dados, com um esforço mínimo de integração, a uma 
escala infinita, cumprindo ao mesmo tempo conformidade regulamentar. A solução estará 
disponível na região da EMEA. „É estrategicamente importante que cada organização tenha 
parcerias fiáveis para fazer avançar as suas operações e processos. A Dyanix está entusias-
mada com a parceria com a ScaleHub no apoio às empresas para adoptarem a transformação 
digital e contribuírem para o crescimento do negócio. Como extensão do nosso portfólio e 
experiência em soluções de transformação digital, ScaleHub cria uma oportunidade incrível 
para outsourcers de processos empresariais e fornecedores de serviços“, disse Jeroen Kant, 
Vice President Business Development Solutions da Dyanix.
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Mais informações

Por favor, visite: www.dyanix.com/scalehub

Detalhes de Contacto para Imprensa:

Dyanix:
Annelies Dekker
Marketing Manager	
Duwboot 15  |  3991 CD Houten, Netherlands 	
P: +31 (0)6 147 25 669		
E: �press@dyanix.com

ScaleHub:
Sarah Krueger
Director Marketing
Heidbergstr. 100 | 22846 Norderstedt, Germany	
P: +49 (0)172 20 500 40		
E: contact@scalehub.com

Sobre a ScaleHub

ScaleHub acredita no poder dos dados limpos - em escala infinita. Os serviços geridos por ScaleHub 
aproveitam o melhor da inteligência humana e artificial para processar e identificar e validar dados com 
qualidade e escala a nível empresarial. Com acesso a mais de 2,3 milhões de contribuintes globais, os 
clientes da ScaleHub escalam instantaneamente uma força de trabalho para cima ou para baixo,
conforme necessário. Os resultados falam por si: um cliente, Marcas Comunitárias, redução dos custos 
operacionais em 30% YOY, tempo de verificação de documentos em 85%, e tempo global de proces-
samento de aplicações de seis semanas para dois dias. A todos os clientes ScaleHub é garantida uma 
precisão de dados acima de 99%, e o risco de exposição de informações sensíveis do cliente é
drasticamente reduzido. 

Sobre a Dyanix 

A Dyanix é um fornecedor líder de soluções na vasta área da transformação digital. Como especialista 
com mais de 20 anos de experiência em digitalização e captura, a empresa oferece as melhores e
principais soluções de hardware e software aos seus clientes. Além disso, a empresa oferece soluções 
inovadoras para aumentar a produtividade, os processos das empresa, as possibilidades de análise e 
armazenamento. Para além disso, a Dyanix tem uma gama completa de serviços para apoiar parceiros a 
muitos níveis. A empresa visa ter relações sustentáveis com os seus parceiros; é uma porta de entrada 
para os fornecedores e, ao mesmo tempo, cria novas oportunidades para os seus revendedores e utiliza-
dores finais.
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